
～第２回セミナーの概要～

4月23日開催の第1回セミナー「国内販売の開始から資金回収までの留意点」には多数のご参加を頂き、
誠に有難うございました。
今回は中国国内販売の第２ステージとして、「取引契約締結時の注意事項」についてケーススタディーを
交えて分かり易く説明いたします。
顧客との契約締結時には、自社の意向、取引先との関係および中国国内の取引慣行のバランスを前提に、
契約内容の法務面からの全般的なチェックを実施して、今後の不測の事態を防止する手段を講じることに
なります。本セミナーでは、下記のポイントを中心に取引チェック項目の見直しを行います。
なお、今回のみのご参加でも結構です。皆様のご来訪をお待ちしております。

次回にて全3回セミナーは最終になります。テーマは債権回収の予定です。

無料参加費：

日本語を使用いたします言 語：

金杜律師事務所 KING＆WOOD パートナー弁護士 陳青東講 師：

100名（先着順とさせていただきます）定 員：

蘇州尼盛万麗酒店 二階宴会庁 Renaissance Suzhou Hotel

蘇州工業園区蘇華路229号 Tel: 0512-6761-8888（代表）
場 所：

7月23日（金） 受付開始13時30分 セミナー14時00分～16時00分 （質疑応答の時間含む）日 時：

ご質問等

TEL番号：E-mail：

ご参加人数

人

お名前貴社名

（ポイント）
・中国の契約法制
・売買契約に関する主な規定
・契約をめぐるトラブル
・契約においてトラブルを未然に防止するポイント 等々

～ 参加申し込みは、FAXまたはE-mailにて下記のセミナー事務局まで ～

上海邁伊茲諮詢有限公司蘇州分公司 蘇州新区獅山路199号新地中心2502室
（FAX）0512-6809-3098 （E-mail）szmyts@myts-cn.com 担当：黄鶯

協力 三井住友銀行（中国）有限公司
蘇州支店


